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Die Optimol Instruments Prüftechnik GmbH mit Unternehmenssitz in München ist ein international führendes Unternehmen für
die Entwicklung und den Vertrieb von Prüfmaschinen für die Untersuchung von Reibung und Verschleiß (Tribologie). Mit dem SRV®
Testsystem haben wir den Industriestandard der tribologischen Modellprüfung geschaffen. Basierend auf über 50 Jahren Erfahrung
sind wir für unsere Kunden mit innovativer Technologie, praxisbewährten Lösungen, kompetenter Beratung und umfangreichen
Serviceleistungen ein vertrauenswürdiger Partner.

Wir suchen zum nächstmöglichen Termin einen

Mitarbeiter im technischen Vertrieb unserer Prüfsysteme und Dienstleistungen (m/w/d)

für den Ausbau unserer Märkte in Vollzeit

IHRE AUFGABEN

Ansprechpartner für den bestehenden Kundenstamm und potenzieller Neuprojekte
Klärung von Kundenforderungen in enger Abstimmung mit der internen technischen Entwicklungsabteilung
Angebotserstellung, Nachverfolgung und Auftragsabwicklung
Umgang mit dem CRM System und der internen Betriebssoftware
Neukundenakquise im Bereich regionaler sowie branchenbezogener Märkte
Unterstützung im Bereich New Business Development, sowie Konzepterstellung für potenzielle Neukunden
Planung, Vorbereitung und Teilnahme als Aussteller an internationalen Messen und tribologischen Veranstaltungen
Vorbereitung von Vertriebskampagnen und Marketingaktivitäten
Unterstützung im Bereich E-Marketing und bei der Öffentlichkeitsarbeit

IHR PROFIL

Abgeschlossenes technisches Studium bzw. Ausbildung in einem technischen Beruf bzw.
Kaufmännische Ausbildung und Erfahrung im Bereich technischer Vertrieb im B2B Sektor – vorzugsweise für Produkte in
Analytik und oder Anlagenbau
Marktkenntnisse im Bereich Schmierstoffindustrie, chemische Additive, Beschichtungen Automobil-Industrie, Instandhaltung,
Condition-Monitoring sind wünschenswert
Schnelle Auffassungsgabe, ein hoher Grad an Selbstständigkeit, Organisationsgeschick, Teamfähigkeit, strukturierte und
systematische Vorgehensweise
Eigenverantwortliche und ergebnisorientierte Arbeitsweise
Zielstrebigkeit, Begeisterungsfähigkeit und Belastbarkeit
Einsatzbereitschaft und Flexibilität
Reisebereitschaft (ab 20%, d.h. durchschnittlich ein Tag pro Woche)
Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift, weitere Fremdsprache erwünscht
Vertraut mit den gängigen MS Office Programmen wie Word, Excel, PowerPoint, Teams etc.
Führerschein der Klasse B

BEI UNS ERWARTET SIE

Arbeiten vom Homeoffice / Deutschlandweit
Dienstwagen
Offenes und aufgeschlossenes Arbeitsklima
Ein überschaubares und hilfsbereites Team
Gute Verkehrsanbindung
Firmenparkplätze
Weiterbildungsmöglichkeiten
Vergünstigung im Fitnessstudio
Corporate Benefits

 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

 

Optimol Instruments Prüftechnik GmbH

z.H. Dipl.- Ing. (FH/Physik) Gregor Patzer | Flößergasse 3

D-81369 München | Tel. +49(0)89/4509121

Internet: www.optimol-instruments.de | Internet: www.srvtestinstitute.com/
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