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Jungbluth: Traditionell Innovativ

Traditionell innovativ! Für diese Werte steht die Jungbluth Gruppe als inhabergeführtes Familienunternehmen seit knapp 60 Jahren. Ob
Gabelstapler, Lagertechnik, Baumaschinen, Hubarbeitsbühnen oder Reinigungs- und Kommunaltechnik: als Komplettdienstleister ist es unser
täglicher Anspruch für unsere Kunden in Rheinland-Pfalz dem Saarland und Luxemburg den größtmöglichen Erfolg zu erzielen. Die Zufriedenheit
unserer Kunden wird dabei vor allem durch unsere mehr als 280 -zum Großteil- langjährigen Mitarbeiter ermöglicht. Als wesentlicher
Erfolgsfaktor sind unsere Mitarbeiter daher fest in unserer Philosophie verankert und für uns als Familienunternehmen von enormem Wert.

Zur Verstärkung unseres Teams in Riegelsberg suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen Key Account Manager für Stapler und
Flurförderzeuge (m/w/d) für den Stadtbezirk Saarbrücken in unbefristeter Anstellung. 

Ihre Aufgaben:

Professionelle und selbständige Betreuung definierter Bestands- und Rahmenvertragskunden
Aktive Akquise von Neukunden (Außendienst) und Sicherstellung einer nachhaltigen und vertrauensvollen Geschäftsbeziehung
Durchführung fundierter Kunden- und Marktanalysen sowie strategische Umsetzung von vorausschauenden Kundenstrategien
Führung, Bearbeitung und Entscheidungsverantwortung von Projekten und Ausschreibungen
Erstellung von individuellen Lösungskonzepten für unsere Kunden
Verhandlung von Kunden- und Rahmenverträgen

Ihr Profil:

Eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung gerne mit passender Zusatzqualifikation (Studium, Techniker,
Fachwirt...) 
Idealerweise mehrjährige Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger Investitionsgüter / Dienstleistungen
Sehr hohe Vertriebs- und Verhandlungskompetenz
Gute Marktkenntnisse und Lebensmittelpunkt im Saarland
Ausgeprägte Kundenorientierung und sehr gute Kommunikationsfähigkeiten
Gutes betriebswirtschaftliches, technisches und logistisches Verständnis
Selbstständige und strukturierte Arbeitsweise 

Wir bieten Ihnen:

Eine attraktive Vergütung sowie ein garantiertes 13. Monatseinkommen
Ein hervorragendes Premiumprodukt mit spannenden Kunden und Projekten
Einen unbefristeten Arbeitsvertrag mit 30 Tagen Jahresurlaub
Einen Dienstwagen auch zur Privatnutzung
Flexible Arbeitszeiten mit Home Office und eine ausgewogene Work Life Balance 
Umfangreiche Weiterbildungsmöglichkeiten  
Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge (Metallrente)
Eine abwechslungsreiche Tätigkeit in einem Familienunternehmen und einem zukunftssicheren Markt

Klingt gut? Das ist  es auch! Wir freuen uns über Bewerbungen, ganz einfach und in wenigen Klicks über unser Online-
Bewerbermanagementsystem oder per Post an: Jungbluth Fördertechnik GmbH & Co. KG, Pellenzstraße 1, 56642 Kruft

Ansprechpartner für Rückfragen: Herr Andreas Koch, Tel.: +49 2652 937 112
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