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Erfolg und Kompetenz  
im Dichten & Kleben
Unser traditionsreiches, mittelständi-
sches Unternehmen hat den Bereich der 
Dicht- und Klebstoffe für die Schwer-
punktbranchen Fenster (Holz, Metall, 
Kunststoff), Glas, Sanitär, Naturstein, 
Trockenbau und Spezialanwendungen 
international sehr erfolgreich besetzt. 
Durch konsequente Marktausrichtung, 
die Nähe zu unseren Kunden und die 
hohe Innovationskraft behauptet sich 
OTTO seit vielen Jahren in diesen Seg-
menten. 

Wir bieten: 
Flexible Arbeitszeiten und eine faire  
Vergütung mit vielen Förderungen  
wie betriebliche Altersvorsorge oder  
vermögenswirksame Leistungen.
Zusätzlich bieten wir unter anderem ein 
umfangreiches Gesundheitsprogramm, 
individuelle Weiterbildungsmöglichkei-
ten oder Urlaub auf der OTTO-Hütte im 
Zillertal an

Interessiert? 
Dann freuen wir uns auf die Zusendung 
Ihrer aussagekräftigen Bewerbungs-
unterlagen mit Angabe des frühestmög-
lichen Eintrittstermins an Fr. Dr. Monika 
Strecha oder über unser Bewerbungs-
portal unter jobs.otto-chemie.de.

Neue Kunden finden und bestehende 
optimal betreuen, das ist Ihr Metier. 
Als versierter, kommunikationsfreudiger 
Außendienstkollege haben Sie Ihr Gebiet 
im Griff und entwickeln es selbstständig 
weiter.
Durch Ihre ausgeprägten Kenntnisse 
des regionalen Marktes für Bauprodukte 
starten Sie für OTTO durch!

Ihre Aufgaben: 
	� Intensive Besuche von Kunden und Interessenten mit dem Ziel 
des Ausbaus und der optimalen Betreuung des Kundenstammes
	�Preis- und Konditionengestaltung in der Region im Rahmen der 
festgelegten Kompetenzen
	�Markt- und Wettbewerbsbeobachtungen inkl. entsprechender 
Berichterstattung
	�Mitwirkung bei Messen, Hausmessen, Schulungen und sonstigen 
Veranstaltungen
	�Regelmäßige Akquise von Neukunden
	�Sie berichten direkt an den Verkaufsleiter Bau Deutschland Süd 
und arbeiten eng mit dem Vertriebsinnendienst und unserer Mar-
ketingabteilung zusammen

Ihr Profil:
	� Vertriebserfahrung, möglichst mehrjährige Außendiensterfahrung 
im technischen Umfeld erklärungsbedürftiger Produkte
	�Bereitschaft zu intensiver, kontinuierlicher Reisetätigkeit
	�Branchenerfahrung im Bereich Bau sowie Erfahrung mit Dicht- 
und Klebstoffen sind wünschenswert
	�Ausgeprägte Kenntnis des regionalen Markts für Bauprodukte 
sowie der Vertriebswege
	� Führerschein der Klasse 3
	� EDV-Anwenderkenntnisse (z. B. MS-Office, CRM)
	�Hohe Eigeninitiative, Organisationstalent, sowie sicheres und 
überzeugendes Auftreten
	�Hauptwohnsitz im Verkaufsgebiet
	� Flüssige Beherrschung der deutschen Sprache in Wort und 
Schrift
	� Verkäuferisches Geschick und Umsetzungsstärke

Zur Unterstützung unseres Teams suchen wir zum  
nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n  

Gebietsleiter Bau für das Gebiet Frei-
burg / Freudenstadt / Singen (m/w/d)


